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KELLER Druckmesstechnik AG 

St. Gallerstrasse 119 • CH-8404 Winterthur 

  +41 52 235 25 25 

 www.keller-druck.com 
Hauptsponsor  

des FC Winterthur 

Die KELLER Druckmesstechnik AG ist ein international agierendes Unternehmen mit Hauptsitz und 

Produktionsstandort in Winterthur/Schweiz. Weltweit tragen über 480 Mitarbeitende zum Erfolg von KELLER bei. Die 

Produkte des erfolgreichen, unabhängigen und familiengeführten Schweizer Unternehmens finden in nahezu allen 

industriellen Applikationen, der Luft- und Raumfahrt, in der Automobilindustrie bis hin zu Tauchcomputer und 

Messsystemen für die Hydrologie ihre Anwendung.  
 

Zur Verstärkung unseres Teams in Winterthur im Vertrieb Deutschland suchen wir eine:n 

Technische:r Vertriebsmitarbeiter:in Innendienst 80-100% 
 

Hauptaufgaben 

• Sie sind technische und kommerzielle Anlaufstelle für unsere Kundschaft in Deutschland  

• Beraten unsere Kunden in allen technischen Belangen unserer Produkte und betreiben aktiven Verkauf  

• Erstellen im Team Angebote, bearbeiten Aufträge und kümmern sich um technische Produktabklärungen 

• Mitwirkung bei der Neukundenakquise und beim Ausbau des deutschen Marktes 

• Sie sind Bindeglied zwischen unseren Kunden und den Aussenstellen und unterstützen damit bestmöglich unsere 

interne Produktion, die Entwicklung und das PM bei kundenspezifischen Projekten und Produktfragen  

• Kundenbesuche nach Bedarf und Teilnahme an Messen  
 

Profil     

• Abgeschlossene technische Ausbildung als Dipl.-Ing (FH), B Eng, M Eng mit Fachrichtung Elektrotechnik, 

Mechatronik oder vergleichbare Ausbildung mit ausgeprägtem technischem Verständnis  

• Berufserfahrungen in der Sensorbranche und/oder im Vertrieb sind von Vorteil 

• Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

• Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

• Sicherer Umgang mit MS-Office. Kenntnisse des ERP-Systems Abacus sind von Vorteil. 

• Freude und Interesse an neuen Technologien  

• Kunden- und lösungsorientiertes Denken und Handeln  

• Strukturierte, analytische, zielorientierte Arbeitsweise und hohe Eigenverantwortung  

• Initiative, aufgestellte, integre und belastbare Persönlichkeit, die sich gerne in ein Team einbringt 
 

Wir bieten 

• Vielseitige, abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem erfahrenen und engagierten Team 

• Quereinstiegsmöglichkeit in den Vertrieb  

• Umfängliche Einarbeitung und Produktschulung sowie langfristige Weiterentwicklungsmöglichkeiten 

• Interessante Kundenkontakte und langfristige Zusammenarbeit mit unseren Bestandskunden   

• Eine anspruchsvolle, innovative und umfangreiche Produktepalette   

• Ein attraktives Arbeitsumfeld mit der Nähe zur Produktion und Entwicklung in einer offenen Unternehmenskultur 
 

 

Bitte senden Sie Ihre vollständigen Unterlagen an Rachel Graf. Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung. 

 


